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ВМЕСТО ПРЕДУСЛОВИЯ

Берясь за книгу, я ставил перед собой
одну задачу — успеть все записать...

Автор

О ЧЕМ ЭТА КНИГА И КАК ОНА ПОЯВИЛАСЬ

— Можно ли писать о винограде,
не выращивая его?
— Почему нет? Ведь выращивают
же его те, кто о нем не пишет!

Читатели, уже знакомые с моими творениями («Ум-
ный сад в подробностях», «Умный огород в деталях»),
знают: главная моя забота — такое устройство при-
усадебного участка, чтобы почти ничего не делать, а
растения бы сами радовали и красотой, и урожаем. Это
не значит, что с самого начала ничего не делать!

Но можно устроить один раз так, чтобы потом
многие годы действительно почти что отдыхать. На-
пример, обордюренная траншея с перегноем, в которой
закопан дырявый шланг для полива,  —  это одно,  а
постоянно копать, рыхлить, полоть и поливать, чтобы
потом пришлось делать это все чаще и чаще — совсем
другое. Резать макушки и за три года вырастить
огромный, густой и почти бесплодный веник — одно, а
гнуть ветки и прищипывать летние побеги и получить
рано заплодоносившее дерево в рост человека высотой
— другое. И так — во всем.



Я пытаюсь найти самые эффективные способы
содержания участка и управления растениями.
Эти же способы должны и красоту создавать. Чтобы
дачник занимался в основном творчеством и отдыхом,
а не вкалывал на износ. Чтобы трех-четырех часов в
неделю хватало на все работы с растениями. С опытом
эта «дачная успехология» становится для меня все
реальнее.

Дачный успех* — не просто килограммы продук-
ции. Воюя за них, можно отравиться ядом, получить
какой-нибудь инфаркт, надорваться или переругаться с
родственниками. Вот точное определение: успех — это
ваше благополучие. Если вы получаете от дачи
постоянное и неизменное удовольствие — это успех.
Как выяснилось, успех — продукт в основном умствен-
ного, а не физического труда.

Виноградник также может быть умным и глупым.
Виноград так важен и любим у нас, что без него не-
возможно представить ни одну дачу. Умные виног-
радники так просты, а встречаются так редко, что книга
об этом уже есть — ей осталось только матери-
ализоваться. Однако не думайте, что я — крутой ви-
ноградарь. Своего виноградника у меня нет — он только
недавно посажен. Правда, у меня есть опыт работы с
чужими виноградниками. Он не так уж велик, но
позволил написать виноградную главу в «Умном саде»,
не кажущуюся специалистам такой уж крамолой. Но
моего опыта явно мало.  И тогда я познакомился с
людьми, занимающимися виноградом всю жизнь. И
предложил им себя в качестве писателями они
согласились!

Даже если бы я просто добросовестно рассказал вам
о том,  что они знают и к чему пришли за 30-40  лет
успешного виноградарства, получилась бы полезная
книга. А я постараюсь выбрать самое лучшее,
эффективное и подходящее для дачи и описать все



это без всякого наукообразия, простым, почти детским
языком, по возможности нескучно и без поучительства.
То есть читатель, видевший виноград только на
тарелке, по замыслу самоуверенного писателя, должен
не только понять, как просто выращивать виноград, но
и без особых сомнений суметь его и вырастить,  и
обрезать — если, конечно, захочет.

Если вы впервые купили мою книгу, позвольте
представиться: Ник. Так меня зовет жена Таня и друзья.
В 1982 году закончил Тимирязевку — плодфак. Жене
закончить не дал, увез на Дальний Восток. Главное
место в жизни тогда занимали любимые дела: бар-
довская песня, туризм, фотография. Когда детей стало
трое, всерьез увлеклись педагогикой и оздорови-
тельными системами. Я стал школьным учителем и не
бросил бы этого, если бы не перестройка. Сначала
просто резал деревья. Потом научился их формировать
и исправлять сады. Потом увидел, что красивое
желаемое в книгах и магазинах имеет слишком мало



общего с реальным: дачным действительным. Почему?
Потому что требует столько времени и сил, а чаще —
денег, что многим просто выгоднее бросить дачу
совсем. Оказалось, что львиная доля работы делается
только для того, чтобы создать новые проблемы! И
что есть достаточно способов этого избежать.

И я стал писать о том, чего не надо делать.
Оказалось, это многим интересно. Сейчас я про-

должаю формировать и исправлять сады, накапливаю
опыт по разумному дачепользованию, изучаю на прак-
тике искусство выращивания разных культур и пери-
одически описываю в книгах, до чего уже дошел в этом
деле. И все больше убеждаюсь — я в самом начале пути!
А пока кубанцы и южане имеют возможность видеть
свой сад в моем исполнении.

КАК ЛУЧШЕ ЧИТАТЬ ЭТУ КНИГУ

Вывод — это то место, где вам
надоело думать.

Для дачников написана гора литературы. Обычный
дачник, не обязанный разбираться в сельскохо-
зяйственной науке, реагирует на подобные книги двумя
способами. «Книга хорошая. Но не для меня. Я ж в этом
деле не специалист. Читаешь-читаешь, ничего не
понятно — ну и пропади оно пропадом!» Или: «Книга
хорошая.  Так понятно все.  Пока читаю —  ну все
понимаю.  А подойду к дереву — ни в зуб ногой!  Где,
что? Видно, я этому никогда не научусь — тупой я в
этом деле!»

Дорогой читатель, дело вовсе не в вас. Просто чаще
всего книги пишут ученые. Если они будут писать
слишком просто, их коллеги засмеют. А тут взял кни-



гу — сразу видно, человек научный, не нам чета, и
вообще, знание — сила, а нам, безграмотным, надо
учиться и учиться. Ну, у меня с наукой отношения
как-то не сложились — я больше уважаю практику, или
умение. И хочу, чтобы книги мои были практичными,
то есть чтобы их легко было применять на деле, посему
научность давайте оставим ученым. И обратим
внимание на то, что поможет и понять, и применить
прочитанное.

1. Закон пропущенного слова. Если вы вдруг ловите
себя на том, что читать стало скучно, неинтересно, вы
почувствовали дискомфорт, потеряли нить, упустили
смысл и хочется все это бросить — тому есть конкретная
причина: вы не поняли или неверно истолковали одно
слово. Доказано, что после пропущенного таким образом
слова в памяти остается пустая полоса. Отсюда — все
проблемы с учебой: человек пропустил кучу слов, он еще
не понял, а его уже гонят дальше. Именно из-за
непонятных слов вы уверены, что есть какие-то очень
сложные вещи, которые не- ' возможно понять.

Непонятное слово нужно немедленно прояснить.
Но сначала его надо найти. Оно притаилось где-то
раньше по тексту, именно там, где вам было еще все
понятно. Вернитесь туда и медленно читайте. Сначала
найдется не вполне понятая фраза. Вы почувствуете,
что не можете ее себе конкретно представить. Тут и
хитрое слово. И необязательно термин. Многие
общеупотребительные слова люди толкуют очень
по-разному. Например, словам «любовь», «жизнь»,
«здоровье», «семья» часто придаются столь разные
значения, что дело доходит до ссор и болезней. Я
понимаю, что массу слов употребляю в своем
толковании. Поэтому все подозрительные слова в
тексте я пометил значком «*» и вынес в толковый
словарик, в конец книги. Чаще заглядывайте туда, и мы
будем говорить на одном языке.



2. Вторая важная причина непонимания — недо-
статок наглядности. Очень тяжело со слов предста-
вить себе, как обрезается куст винограда. Поэтому в
книге много рисунков. Если сможете сами
нарисо-вать — значит, поняли.

3. Но даже поняв все по рисункам,  вы не сможете
резать виноград, пока не увидите, как реально на кусте
выглядит то, что нарисовано. Поэтому во второй раз
читайте книгу рядом с кустом. То, что вычитали,
трогайте. Этот контакт очень важен. Хотите верьте,
хотите нет, но, потрогав, «похватав» уже понятные вам
побеги и ветки часок-другой, вы почувствуете, что куст
вам понятен и симпатичен. И это будет началом
настоящего сожительства.

4. Пожалуйста, не принимайте ничего прочитан-
ного на eepy! Принимайте к сведению. Не надо пони-
мать ничего буквально! Относитесь ко всему крити-
чески. Если у кого-то получилось именно так, это не
значит, что у вас получится так же, а это значит, что вы
можете научиться этому.

5. Наблюдайте. Чужой опыт иногда ценнее умных
книг. Пробуйте. Свой опыт многократно ценнее
чужого. И. никогда не думайте, что есть какие-то очень
сложные и трудные дела. Все результативное* и
успешное очень просто! Трудности в основном изоб-
ретают те, кто продает свои знания или помощь.

Я очень надеюсь, что эта книга прибавит вам уве-
ренности и независимости от чужих знаний и автори-
тетов. А это само по себе — успех!



Глава 1

ЧТО ТАКОЕ УМНЫЙ ВИН0ГРАДНИК

Лучший из имеющихся специалистов
по виноградарству — само виноградное
растение.

Ленц Мозер

Чаще всего на наших дачах встречаются две край-
ности. Первая, более распространенная — виноград,
выращиваемый, а точнее растущий сам по себе, как
дерево. Его не обрезают годами. Он уходит под крыши,
заплетает деревья по самые макушки; часто ока-
зывается в тени и гонит десятиметровые плети или
превращается в дикую шевелюру, в которой лишь
немногие побеги нормально вызревают и сохраняются
до весны.

Другая крайность — хозяин крепко уяснил: чем
больше срежешь — тем лучше' «Раскусив» буйную
виноградью натуру, он, без сомнения, срезает почти
все, что наросло за лето, то есть «омолаживает» и так
молодой куст и заодно избавляет себя от большей части
будущего урожая (и правильно — зачем он нужен?!)
Немногие энтузиасты осваивают классические
рекомендации и избегают этих крайностей. Урожаи их
неплохи, но уход за виноградом отнимает слишком
много сил, сорта попадаются неустойчивые, а годы
выдаются то слишком мокрые, то чересчур сухие.
Такие виноградники держатся только на усиленном
уходе и при недостатке такового быстро приходят в



негодность. И виноградарство считается непостижи-
мым искусством.

Думаю, я не первый пришел к мысли, что нор-
мальный виноградник не должен обладать ни одним из
упомянутых недостатков. Он должен быть устроен там
и так, чтобы кусты могли практически обходиться без
нашего вмешательства, состоять из сортов, не
требующих большого внимания; он должен быть пре-
дельно прост в формировке и удобен в работе. Но глав-
ное — умный виноградник вам хорошо понятен. И вы
без особого напряга можете быть причиной* про-
цветания ваших кустов. Давайте улучшим понимание
винограда вместе: вы для этого будете читать книжку, а
я ее писать. Но прежде разрешите представить вам
истинных авторов «Умного виноградника».

Отец и сын Игорь Сергеевич и Сергей Галкины —
плодоводы из Таганрога. На трех дачных участках они
уже более сорока лет испытывают и выращивают
перспективные сорта винограда и ягодных кустарни-
ков. Отработали более сотни сортов. Траншейная по-
садка и наклонная беседочная формировка винограда,
прививка в зеленый побег —  лишь некоторые из их
продуктивных приемов.

Алексей Михайлович Карасев — виноградарь из
станицы Северской с сорокалетним стажем. Испытал
более 150 комплексноустойчивых сортов винограда.
Обладатель уникальной коллекции устойчивых сортов:
в работе — 116 сортов. Применяет простую фор-
мировку, дающую крупные кисти и легко укрываемую
на зиму. Производит саженцы своих сортов. Особо
отмечает, что его коллекция предназначена для
просмотра. Сорта слишком разнообразны по всем
хозяйственным признакам, а вкусы и потребности
дачников — еще более непохожи. Посему лучший спо-
соб выбрать сорт — приехать в Северскую в начале
августа. Алексей Михайлович рад показать и расска-



зать все, что он знает, всем желающим. А знает о своих
сортах он практически все!

Петр Пантелеевич Радчевский — доцент кафедры
виноградарства Кубанского агроуниверситета. Много
лет работает с коллекцией сортов. Производит саженцы
лучших из них. Его способ черенкования и посадки
винограда позволяет получить двухлетние кусты,
выглядящие и плодоносящие как трех-, четырехлетние.

Петр Пантелеевич разработал также систему уско-
ренного размножения винограда с применением раз-
ных способов прививки на месте. Пользуясь ею, можно
закрепить на своем винограднике любой понравив-
шийся вам сорт, прививая в любое время — с конца
апреля по середину августа.

Адреса и телефоны этих асов дачного виноградар-
ства я привожу в конце книги. Они будут рады новым
контактам и предложениям, с радостью поделятся
опытом.

Всех прочих знатоков и мастеров винограда, чей
опыт я не успел описать в этой книжке,  прошу не
обижаться: мы просто еще незнакомы. Давайте зна-
комиться!

Из признанных мировых авторитетов не могу не
назвать Ленца Мозера. Его книгой «Виноградарство
по-новому» любезно снабдили меня Галкины. Мозер
работал с виноградом более полувека, начиная с 30-х
годов. Его усилиями большинство виноградников Ав-
стрии, а позже и Европы были переведены на более
рациональную высокоштамбовую формировку. Мозер
проделал сотни полевых опытов по содержанию почвы,
питанию, формировкам, совмещению винограда с
разными посевными культурами. Помимо того, что он
блестящий, скрупулезно честный ученый, он и
блестящий практик: всю жизнь занимался производ-
ством сока и вина со своих плантаций. Я не встречал



более дельной и глубокой книги по виноградарству и
буду неоднократно ссылаться на нее и даже цитировать
отдельные места.

Спасибо также и А. Ф. Девриену, в начале века
издавшему «Полную Энциклопедию Русского Сель-
ского Хозяйства» в десяти томах, где вопросы виног-
радарства рассмотрены со всей характерной для того
времени обстоятельностью, тщательностью и любовью.

Что такое умный виноградник? Выношу на ваш суд
свое видение этого предмета, основанное на опыте
мастеров.

1. Основа хорошего виноградника — сорта. Если
плодовые деревья чаще всего устраивают нас, несмотря
на многие сортовые недостатки, то с виноградом все
иначе. Урожай его слишком ценен и невелик, и дается
ценой определенных усилий, а недостатки сорта —
плохая зимостойкость, болезненность — часто совсем
его отнимают. Учитывая, что занятый дачник может
уделить винограду максимум пару часов в неделю,
сейчас реально можно рекомендовать всего де-
сяток-полтора устойчивых сортов, при этом достаточно
вкусных. Конечно, любители винограда могут уха-
живать за ним и более тщательно, и тогда — добро
пожаловать к Карасеву и Радчевскому, выбирать на
свой вкус.

2. Рынок — очень плохое место для приобретения
саженцев сортового винограда.

Их можно брать только у тех, кто выращивает
их сам. Рынок же в основном — вотчина перекуп-
щиков, которые часто сами не знают, что продают. С
другой стороны, есть столь простые и надежные спо-
собы укоренения черенков винограда, что говорить о
рынке стоит только в том случае, если вы совершенно
равнодушны к вашему винограднику.  А если нет —
ваш виноградник может начаться с маленькой школ-
ки,* и отличные саженцы вы можете вырастить сами.



3. Теперь нужно посадить виноград так, чтобы он
на многие годы был обеспечен светом, водой и пи-
танием. Это — самый трудоемкий, но самый важный
этап в создании виноградника. Один раз устроить по-
садочную яму или траншею, и один раз поставить
простую,  но надежную шпалеру —  и десять лет не
будет никаких проблем с формировкой и мощностью
кустов. В нашем засушливом климате и при наших
плотных почвах это трудно переоценить.

4. Надо также заметить, что постоянная перекопка
плантации — далеко не самый разумный способ
содержать почву в порядке. Куда проще загазонить*
междурядья, а свободные места превратить в узкие
овощные грядки. Сами же кусты скажут спасибо за
слой органической мульчи.* Мозер провел сотни опы-
тов и выяснил, какие растения угнетают виноград, а
какие, наоборот, поддерживают и усиливают.

5. Самое простое, почему-то считающееся самым
трудным, —разумно сформировать куст. Важно один
раз понять основу, смысл обрезки — и эта проблема
исчезнет навсегда. Беру на себя смелость заявить:
изучив главу о формировке и обрезав пару кустов, вы
забудете об этой трудности, даже если перед этим кля-
лись, что никогда не осмелитесь взяться за секатор.
Формировки, предлагаемые здесь, — самые простые и
универсальные, как для шпалеры,* так и для беседки.
При небольших претензиях они позволяют обходиться
без регулярных летних операций.

6. Даже самые устойчивые сорта требуют
двух-трех обязательных опрыскиваний. Если, конечно,
мы говорим о результате* — чтоб получить все кисти
качественными и полновесными, по килограмму, а то и
по полтора кило. Тут умно добавлять в опрыскиватель и
удобрения с микроэлементами: внекорневая подкормка
очень оживляет кусты, помогает им от-



дать урожай и нормально закончить одревеснение
молодых лоз* на зиму — вызревание побегов.*

7. Наши почвы достаточно питательны, и, устроив
хорошие посадочные ямы с использованием мульчи,
можно обходиться без регулярных подкормок. А вот
влага у нас — всему голова. Для винограда важно не
только ее количество, но и стратегия поливов. Не-
достаток воды в начале лета сильно тормозит развитие,
а ее избыток в конце лета приводит к растрескиванию и
гнили ягод. Просто лить воду на вскопанную землю —
сизифов труд. Умный полив попадает прямо к
корням и позволяет управлять развитием кустов,
обходясь минимальным количеством воды.



8. Устойчивые сорта требуют зимой лишь лег ких
укрытий. Зная природу куста, можно укрывать и пленкой.
Можно и землей,  и соломой.  Мы подробно выясним,  для
чего укрывается виноград, и вы сможете выбрать удобный
для вас способ. Конечно, есть сорта для беседки, которые
можно не укрывать.

9. Наконец, какой садовод не любит хорошего до-
машнего вина\ Но далеко не каждый может его хорошо
приготовить.  А ведь это не сложно.  Некоторые тонкости я
выяснил и предложу их вам в последней главе.

По сути, я привел развернутое оглавление книжки.
Кажется, что тут придется разгребать гору сложной
информации. Но это только кажется: умный виноградник —
цельная и простая система. Это проверено практикой. Чтобы
прийти к этим приемам, нашим мастерам потребовались
десятки лет работы.  Мы же —  дай Бог им здоровья!  —
можем начать сразу с результатов проверенных и
отработанных для южных регионов России. И сначала я
попытаюсь обрисовать нашу реальную ситуацию с сортами.



Глава 2

НАША СОРТОВАЯ РЕАЛЬНОСТЬ

— Что это у вас за сорт?
—Восторг!
—А мне нужен Плевен.
—Спрашивать надо по-человечески!

Обычная для нас ситуация: продавец, а часто и
уважаемый за грамотность сосед по даче со знанием
дела описывают свой сорт примерно так: «Отличный
сорт, просто отличный. Вкусный, и ягоды — во!» И мы,
вполне удовлетворенные такой исчерпывающей
характеристикой,  идем на рынок,  чтобы тоже
когда-нибудь показать знакомым эти ягоды,  что в рот
не лезут, и облагодетельствовать их сообщением об
этой находке.

При виде пучков с саженцами, а тем паче банок с
гроздьями и их фотографий, наша святая наивность,
подстегиваемая неведением, выскакивает из куртки,
растаращивает глаза и бежит впереди нас, прямо-таки
набрасываясь на продавцов. И мы задаем долгождан-
ный вопрос: «А у вас есть сорт такой-то?..» — и даже не
подозреваем, в какое положение ставим несчастного
реализатора. Он сначала съеживается, а затем мгно-
венно добреет от привычной сладкой двусмысленности.
С одной стороны,  такого сорта у него нет,  а если он
перекупщик, коих на рынке три четверти, то, скорее
всего, он вообще не отличает один сорт от другого.

Но, с другой стороны, ваши светлые глаза ясно
говорят, что вы так же с трудом отличаете виноград от
ежевики (особенно саженцы), а деньги в вашем



кошельке уже ведут предстартовый отсчет и близки к
отрыву. А у торговца* — семья. А вокруг — такие же,
как он. Скажи он честное «нет», и вы радостно полетите
купить кота в мешке у другого. Что же делать бедному
перекупщику?! «Конечно есть! Отличный сорт, все мои
друзья хвалят! Вот, всего три штуки осталось».

Если вы думаете, что вас обманули — вы явно лу-
кавите. Вы обманули сами себя. Не позаботившись
точно узнать, что вы покупаете, вы отдали деньги и
остались довольны. Продавец удовлетворил ваше
желание — он продал вам... неважно что. И он тоже
доволен. Сделка совершилась по обоюдному согласию.
Посему — через три года, все же обнаружив, что сорт
не тот, не ропщите, а вспомните: «Бачили очи, що
купували». И то сказать, подмена обнаружилась только
потому, что из пяти разных саженцев выросло одно и то
же. Так ли уж нужны вам были определенные сорта?..

Хотеть сорт — мало. Но уж если вы действительно
хотите сорт, давайте представим себе реальную ры-
ночную ситуацию, чтобы не сетовать на обманщиков, а
реально знать, за что мы платим.

ЧТО СЛЕДУЕТ ИМЕТЬ В ВИДУ, СОБИРАЯСЬ НА РЫНОК

— Как купить хороший сорт на рынке?
— ?!! На рынок идти вообще нельзя!

Галкины

Прежде всего: больше половины продавцов сажен-
цев, как и всего остального, — перекупщики. И чаще
всего они продают саженцы с машин, называя себя
каким-нибудь питомником или совхозом. У них есть
таблички, этикетки и фотографии или плоды на по-



каз.  Но у них нет главного:  доброго имени,  которое надо
беречь.  Саженцы-то —  не их,  а чужие.  Всегда можно
сказать: я брал у такого-то — к нему и претензии! Заметьте,
я не порицаю этих людей. Они делают своё дело, и труд их
нелегок. Но саженцы для них — только товар. А смысл
товара один: продать.

Кроме того, дефект саженцев никогда не возвращается к
продавцу: вы обнаружите его только через несколько лет
(если вообще обнаружите!), продавец уже занят другим
делом, и вообще — «надо грамотно вырашивать!» Поэтому
разложить большую кучу на маленькие и навешать разные
этикетки — обычное торговое дело. Такая путаница
происходила еще в дореволюционной усидчивой и
культурной Европе.  У нас она происходит и сейчас.  И в
крупных торговых заведениях — питомниках, институтах
— не меньше, чем на рынке. Товара там очень много, рук не
хватает, во время приемки — как правило, спешка. Поэтому
не надо уповать на честность. В наших условиях она в
торговой сфере практически неосуществима. Конечно, вам
может и повезти — с вероятностью примерно в 30-50%. Но
нужно просто знать: если вы берете перекупленные саженцы
— никакой гарантии нет. Та же ситуация и с семенами, и
даже у крупных агрофирм: все они в основном перекупают
семена у мелких производителей.

Где же реально купить сорт? Только у виноградарей,
занимающихся разведением винограда многие годы. И
желательно знать их лично. Но с этим проблем не возникает:
как правило,  все они —  общительные люди,  с
удовольствием все показывают и рассказывают. Их цель —
порадовать людей,  заявить о себе,  сделать так,  чтобы вы
рассказали о них всем своим знакомым. Это совершенно
другой, разумный подход к рынку — честный обмен с
избытком: вдобавок к саженцам вы получаете какие-то
знания, ответы на свои вопросы и шансы вырастить саженец
увеличиваются.



И это — одна сторона проблемы. Есть и другая:
разница между рекламой и действительностью.
И главное, на что мы ловимся и ловились всегда и во
всем — это внешняя красота.

Недавно жена пришла из фотоателье с квадратными
глазами. Увидела она вот что: фотографию вводят в
компьютер и прямо на глазах доводят до «приятного
имиджа»: стирают морщинки, прыщики, сглаживают
неровности, что-то выделяют, что-то убирают.
Получается портрет, часто до неузнаваемости отлича-
ющийся от оригинала. Озарение жены: «Я теперь знаю,
почему в журналах все модели такие красивые!!!»
Похожая картина осенью на рынках, в журналах и
проспектах агрофирм. Рядом с саженцами — огромные
кисти развешаны. Ягоды на снимках — с яйцо гусиное.
«Кисти—  до 5  кг!...»  Чему тут можно верить?  Только
вкусу и аромату — если дают попробовать. Вкус и при
средней агротехнике останется тот же, если ягоды
нормально вызрели. Они могут недобрать сахара, если
куст слишком запущен и затенен. Но при элементарном
уходе этого не происходит.

А вот на что не стоит обращать внимание — так это
на размер. Дело в том, что для рекламы чаще всего
выращиваются специальные «выставочные» кисти. Для
них выделяются отдельные кусты. Они усиленно
выкармливаются и отпаиваются. На всем кусте
оставляют три-четыре кисти — самых крупных.
Применяют специальные стимуляторы, например
ги-береллин.* А он, между прочим, довольно ядовит.
Часто делают внекорневые* подкормки. Кисти опрыс-
кивают специальным «расширителем кистей» — пло-
доножки удлиняются,  и ягоды укрупняются.  Мимо
такой кисти не пройдешь! Но не стоит ждать от своих
кустов того же. Журнальным фотографиям нужно
верить с той же поправкой: помимо того, что фотогра-
фируют именно выставочные кисти, эффект еще уси-
ливается компьютерной обработкой снимка.



Я не хочу сказать, что нам с вами остается доволь-
ствоваться мелочью вроде Изабеллы. При нормальной
нагрузке куста, о которой будет своя глава, наши сорта
дают кисти по килограмму, а при усиленном уходе —
до двух и даже до трех кило.  Но средний куст,
выращиваемый без особых ухищрений, может дать не
больше 15-20 кг винограда. Это вполне годится для
личных нужд. Но не для рынка!

Экономика диктует свои условия, и выгоднее за-
кармливать и заливать кусты ядами и стимуляторами
— урожай хоть и «экологически нечистый», но
обильный и красивый, все окупит. Поэтому знают
виноградари: рыночную продукцию без химии и уси-
ленного ухода не вырастишь. Ничего не имея против
высокой агротехники,  я констатирую:  это не то,  что
может позволить себе обычный занятый горожанин.
Поэтому приемы усиленного ухода мы будем рассмат-
ривать только как специнформацию для особо увле-
ченных.

Часто на рынок выбрасываются и усиленно рас-
кручиваются сорта, в условиях усиленной агротехники
и спецвоздействий достигающие просто ошелом-
ляющего внешнего эффекта. При хорошей рекламе они
приносят владельцам питомников большую прибыль, и
не меньшую — тем, кто на пике моды продает
подделки. Однако эти сорта в наших реально-дачных
условиях становятся болезненными или малоприв-
лекательными. Хитрость в том, что торговцы нам об
этом не сообщают. Для таких сортов у испытателей
есть свой термин: пурга. Мы смотрим рекламу —  и
шлем заказы. А мастера знают: из десяти «новых пер-
спективных суперустойчивых и т.д.»  — девять сортов
пурговые. И они, движимые благородным любо-
пытством, не жалея сил и денег, приобретают все но-
вое,  что только возможно найти,  выращивают и ис-
пытывают в реальных условиях. Делают то, что по




